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AIに代替されない営業の本質と「5%の違和感」を活かした差別化戦略

戦略的な質問技術と提案構築による顧客価値の創出⽅法

商談プロセスの視覚化と数値管理による成果向上の具体的⼿法

実践的なAIツール（Ai助、Gamma、GenSpark等）の効果的な活⽤法

⼈間ならではの⾼度な対話技術と顧客の6つの不安を解消する提案⼿法

セミナーの学びポイントセミナーの学びポイント
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営業⼒強化セミナー営業⼒強化セミナー
AI時代に勝ち残るAI時代に勝ち残る

AI時代における営業の本質理解と実践的スキルの習得！

刈⾕商⼯会議所
愛知県刈⾕市新栄町3-26�

刈⾕商⼯会議所（担当：⽥中）
TEL�0566-21-0370
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刈⾕市内企業または
刈⾕商⼯会議所会員企業

 刈⾕市委託事業

本セミナーの概要

このセミナーは、変化する営業環境において「5％の違和感」という、⼈がふと感じる“ちょっとした
引っかかり”をうまく活かすことをテーマにしています。⼈間にしかできない「感情労働」としての営
業の本質を理解しながら、AIと⼈間の適切な役割分担を習得することを⽬的としています。

9月26日開催　営業力強化セミナー受講申込書　▼ FAX または 申込用 QRコード からお申込みください

▶  F A X 0 5 6 6 - 2 4 - 6 0 4 9刈谷商工会議所 行き

申込用
ＱＲコード

※ご記入いただいた情報は
本事業の運営のみに利用し
目的以外には使用しません。

刈谷商工会議所中小企業相談所
（公社）刈谷法人会刈谷支部

愛知県刈谷市新栄町3-26 
　TEL 0566-21-0370

渋⾕�雄⼤�
ジャイロ総合コンサルティング 
代表取締役社⻑兼コンサルタント

Takehiro Shibuya 

神奈川⼤学卒業後、訪問販売会社で最年少トップセールスを樹⽴。サプリメント専⾨チ
ェーン事業部⾨の責任者として、ショッピングセンター・百貨店への出店戦略、⼈材育
成、プロモーション・広報を⼀⼿に引き受け多店舗展開を達成。同社倒産時には事業譲
渡交渉を担当し、⾃然派化粧品会社への譲渡成功に導く。その後、⽣涯顧客化・ファン
育成の実践ノウハウを獲得し、WEBを活⽤したプロモーションを実践。現在は営業強
化、店舗戦略、⼈材育成、販売促進、ＷEBコンサルティングなど幅広い分野でコンサル
ティングを⾏う。年間150回を超える⼈気講師。

スマートフォン

15名


